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Ankaufsprofil 2026 7even

Strategien Commercial Real Estate

Objektart

Nutzung nach S7
Transformation

MindestgroRe

Warum an Sector7
verkaufen?

Bestandsgebaude jeglicher Art mit signifikanten Value-add Potenzial
Objektankauf unter Widerherstellungswert
Wertsteigerungspotenzial durch Optimierung der Mietvertrage, Neuvermietung und Nachverdichtung

Buro, Logistik, Light-Industrial, Life-Science
Mixed-Use Objekte mit mehreren der angefiihrten Nutzungen

Flexibel, je nach lokalem Nutzerbedarf. Schwerpunkte u.a.

» Lager und Industrie
» Moderne Buronutzung und erganzendes Angebot
> Life-Science (Mix aus Biro, Labor und Produktion)

AuRerdem erarbeiten wir Umnutzungskonzepte, maglich in allen Assetklassen, z.B.

» Biuro (z.B. in A-, B- & C-Lagen) > Wohnen
» Retail (Shopping-Center, Kaufhaus etc.) > Mischnutzung Gewerbe/Wohnen
» Industrie / Lager > hoherwertige gewerbliche Nutzung

Ab ca. 5.000 m? Bestandsflache
Investmentvolumen zwischen 5 - 50 € Mio.

Verkehrstechnisch/strategisch gute Lagen

Sehr gute Anbindung an den OPNV (Ausnahmen bei Industrial/Logistik-Lagen)

Top7: Berlin, Minchen, Hamburg, Frankfurt, Kéln, Dusseldorf, Stuttgart

B-Stadte: Metropolregion Rhein-Ruhr, Leipzig, Dresden, Hannover, Bremen, Nirnberg

C-Stadte: Magdeburg, Erfurt, Potsdam, Augsburg, Ingolstadt, Regensburg, Freiburg, Darmstadt, Wiesbaden, Mainz, Kassel

Geschwindigkeit: schnelle Entscheidungswege im inhabergefiihrten Unternehmen, schlanke interne Prozesse sowie haufig keine Fremdfinanzierung bei Ankauf.

Kapitalstarke: Wir setzen sofort verfligbares Kapital unserer Gesellschafter/Entscheidungstrager ein.

Integritdt & ganzheitlicher Ansatz: Uns ist die vertrauensvolle Zusammenarbeit zwischen allen Parteien wichtig. Verkaufer und lokale Stakeholder sehen wir immer als Partner. Wir
finden individuelle Losungen auch fir komplexe Situationen und préferieren bilaterale Transaktionen auf Augenhdhe.

Track Record: Bestandsportfolio mit iber €1 Mrd. Projektvolumen, erworben in tiber 20 Transaktionen. Gemeinsam mit unserem Partnernetzwerk sind wir ein sehr eingespieltes Team.
Unser Management verfligt Uber Erfahrung von hunderten erfolgreich durchgefihrten Transaktionen und kumulierten Transaktionsvolumen von > €20 Mrd.

Hinweis: Dieses Ankaufsprofil stellt kein Angebot zum Abschluss eines Maklervertrags dar. Wir betrachten |hr schriftliches und qualifiziertes Immobilienangebot als Angebot zum Abschluss eines Maklervertrags, der erst durch unsere Annahme im Einzelfall zustande kommt.
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Strategien Blroobjekte

Objektart + Biiro-Bestandsgebiude oder mégliche Umwandlung in Biiro

+ Buro oder biroahnliche Nutzungen
* Andere Nutzungen mit méglicher Umwandlung

* Hoher Leerstand
+ Kurzlaufende Mietvertrage

» Ca. 3.000 - 5.000 m? Bestandsflache

* Na&he zu Wohngegenden
» Verkehrstechnisch/strategisch gute Lagen

» Top7: Berlin, Miinchen, Hamburg, Frankfurt, Kéln, Diisseldorf, Stuttgart
+ B-Stadte: Metropolregion Rhein-Ruhr, Leipzig, Dresden, Hannover, Bremen, Nirnberg

v' Geschwindigkeit: schnelle Entscheidungswege im inhabergefiihrten Unternehmen, schlanke interne Prozesse sowie haufig keine Fremdfinanzierung bei Ankauf.

v Kapitalstarke: Wir setzen sofort verfligbares Kapital unserer Gesellschafter/Entscheidungstrager ein.

Warum an Sector7 v Integritdt & ganzheitlicher Ansatz: Uns ist die vertrauensvolle Zusammenarbeit zwischen allen Parteien wichtig. Verkaufer und lokale Stakeholder sehen wir immer als Partner. Wir

verkaufen? finden individuelle L6sungen auch fiir komplexe Situationen und préferieren bilaterale Transaktionen auf Augenhéhe.

v Track Record: Bestandsportfolio mit tiber €1 Mrd. Projektvolumen, erworben in tiber 20 Transaktionen. Gemeinsam mit unserem Partnernetzwerk sind wir ein sehr eingespieltes Team.
Unser Management verfiigt Giber Erfahrung von hunderten erfolgreich durchgefiihrten Transaktionen und kumulierten Transaktionsvolumen von > €20 Mrd.

Hinweis: Dieses Ankaufsprofil stellt kein Angebot zum Abschluss eines Maklervertrags dar. Wir betrachten Ihr schriftliches und qualifiziertes Immobilienangebot als Angebot zum Abschluss eines Maklervertrags, der erst durch unsere Annahme im Einzelfall zustande kommt.
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Kontakt 7even

E-Mail: acquisition@sectorseven.de

Sector Seven Investors GmbH
Kurfurstendamm 190 — 192
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m https://de.linkedin.com/company/sector7investors



https://www.linkedin.com/company/71524637/
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